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1.- DATOS BASICOS

FUNDACION:

INICIO OPERACIONES
EN ESPANA:

ACTIVIDAD:

PRODUCTOS:

RESULTADOS 2007:

EMPLEADOS:

DIRECTIVOS:

SEDE:

OFICINA ESPANA:

Afio 1996

NETGEAR comenzd sus operaciones en el afo 2001 como
compafiia independiente. Anteriormente habia pertenecido a
Nortel Networks durante 3 afos. La oficina en Espafia se
inauguro en octubre de 2002.

NETGEAR es proveedor mundial de soluciones de redes de alto
rendimiento para profesionales y hogares. NETGEAR disefa
soluciones de red tecnoldgicamente avanzadas que cubren las
necesidades especificas de las Pymes y de los usuarios
domésticos. La oferta de productos de la compafia permite a
los usuarios compartir el acceso a Internet, a periféricos, a
ficheros, a contenidos digitales multimedia y a aplicaciones
entre multiples ordenadores personales y otros dispositivos que
permiten el acceso a Internet.

NETGEAR ofrece productos para crear redes tanto cableadas
como inaldmbricas. Los productos de NETGEAR garantizan la
mas alta seguridad y privacidad en la transmision de datos.

La facturacion neta de NETGEAR en 2007 ha sido de 727,8
millones de ddlares, lo que significa un incremento de un 27%,
comparado con los 573,6 millones de dolares obtenidos en
2006. Los beneficios netos* en el 2007 han alcanzado los 60,0
millones de ddlares, lo que ha supuesto un crecimiento de un
26% con respecto a los 47,8 millones obtenidos en el afio fiscal
anterior. Los beneficios netos* por accién diluida alcanzaron en
2007 los 1,68 ddlares, comparados con los 1,38 ddlares por
accion diluida de 2006.

Casi 400 empleados en todo el mundo.

Jordi Canut, Director General NETGEAR Iberia

Daniel Garcia, Director de Ventas para el canal NETGEAR Iberia

Patrick Lo, Presidente y Consejero Delegado NETGEAR

Jonathan Mather, Vicepresidente y Director Financiero NETGEAR
David Soares, Vicepresidente de ventas y soporte de NETGEAR

Santa Clara, California.

Oficinas comerciales en: Espafia, Francia, Alemania, Reino
Unido, Italia, Austria, Suecia, Holanda, Irlanda, Dinamarca,
Australia, Hong/Kong, Japén, Singapur, Corea, Estados Unidos,
Canada, China, Grecia y Sudafrica.

NETGEAR Internacional, Inc.

Muelle de Barcelona, s/n

World Trade Center. Edificio Sur, 22 PI.
08039 Barcelona

Delegacion en Madrid
C/ Lopez de Hoyos 35, 12 planta
28002 Madrid
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2-NETGEAR EN EL MUNDO

NETGEAR comenz6 a operar en Estados Unidos en el afo 1996 integrada en Bay
Networks, que en 1998 fue adquirida por Nortel Networks, compafiia a la que pertenecio
hasta su escision en el ano 2001. Dos afios después NETGEAR se convirtid en una
empresa independiente y en agosto de 2003 comenzd a cotizar en el indice tecnoldgico
Nasdaq bajo el simbolo NTGR. En 2006 Netgear ocupd el puesto niumero 17 del ranking
anual de la prestigiosa revista Business Week de las cien companias estadounidenses que
mas crecieron en el ejercicio anterior, ademas, en este mismo ano su Director General y
CEO, Patrick Lo, fue nombrado por la prestigiosa consultora Ernst & Young mejor
directivo de Silicon Valley, en la categoria de networking y comunicaciones.

NETGEAR Internacional Inc es uno de los lideres mundiales en investigacion, desarrollo y
fabricacion de dispositivos tecnoldgicos de red para el entorno empresarial y doméstico.
Sus productos cubren las necesidades especificas de PYMEs, profesionales y hogares. La
empresa dispone de una gama de mas de 150 productos, que permite a sus usuarios
compartir en red el acceso a Internet, periféricos, archivos, aplicaciones y otros recursos.

NETGEAR, que comercializa y vende sus productos en Norteamérica, Europa, Asia y
Oceania, a través de de 4.200 puntos de venta y mas de 20.000 VAR s (Value Added
Resellers), es nimero uno en ventas en Alemania, Australia, Italia y Reino Unido. La
compafiia ha vendido mas de 25 millones de unidades de sus productos.

Asimismo, NETGEAR es miembro del Foro WiMAX, una asociacion sin animo de lucro,
creada con el objetivo de avanzar en la investigacion sobre el estandar de red
inalambrica de banda ancha IEEE 802.16 o WiMAX.

NETGEAR en Espaia

NETGEAR comenzd su andadura en nuestro pais de la mano de Nortel Networks hasta su
escision en el 2001. Durante los afios en que ambas compafiias permanecieron unidas,
los usuarios espafioles tuvieron oportunidad de adquirir productos NETGEAR.

En el afio 2002 la compafiia decidié abrir oficinas en Espafia para responder a la
demanda de sus productos por parte de los usuarios espafioles, principalmente PYMES,
profesionales independientes y usuarios domésticos. En enero de 2005 las oficinas de
NETGEAR en Espafia se trasladan de Madrid a Barcelona.

En la actualidad NETGEAR cuenta con un equipo de mayoristas compuesto Aryan, Ingram
Micro, Esprinet y Tech Data, mas 9 mayoristas especializados: Instant Byte, Conecsién y
Sistemas, Akko System, Suministros INEC, PCI Baleares MegaSoft, Wi-Fi Canarias,
Infortisa, Conetica y Cuter que ayudan a la empresa norteamérica a cubrir los cuatro
pilares sobre los que basa su distribucion de productos: retail, VAR’s, mercado e-tailer y
venta por catalogo.

En 2008 el crecimiento del negocio alcanzé el 60%.
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3..P-RODUCTOS

La gama de productos de redes de NETGEAR reune la siguiente variedad de equipos:

3.1.- Inalambricos

NETGEAR apuesta por las redes inalambricas dadas las numerosas ventajas para el
usuario: reduccion de costes, libertad de movimientos y posibilidad de solventar
problemas en zonas poco accesibles. Ademas de evitar la molestia que supone cablear
una oficina o una casa, las redes inalambricas ofrecen una gran calidad de transmision,
de hecho gracias a la gama RangeMax y RangeMax Next de NETGEAR es posible contar
con un alcance de hasta siete campos de futbol con un sélo punto de acceso. Todo ello
redunda en una mejora en la movilidad y productividad de los trabajadores.

Estos sistemas aportan una gran libertad al usuario, ya que permiten instalar cualquier
ordenador o periférico en cualquier lugar de la oficina o de la vivienda sin necesidad de
instalar cableado. Por otro lado las redes inaldmbricas permiten el acceso a la
informacién mientras el usuario se encuentra en movimiento (por ejemplo: almacenes,
hospitales, fabricas, etc.) y permiten reunirse a grupos de trabajo eventuales sin
necesidad de instalar una red cableada.

La seguridad en las transmisiones de datos es uno de los puntos clave de cualquier
sistema de redes. Por ello NETGEAR dota a sus productos de rigurosos sistemas de
seguridad que garantizan la privacidad de las comunicaciones.

Los productos inalambricos de NETGEAR son muy sencillos de instalar y se pueden
utilizar de dos formas diferentes: como parte de la infraestructura o ad hoc. El primero
de ellos requiere de la instalacion de un punto de acceso en el centro de la red mientras
que el modo ad hoc no requiere este tipo de dispositivos.

El punto de acceso aumenta el alcance de la red inaldmbrica y permite conectarse a otras
redes, incluso fijas, con lo cual el usuario puede acceder a todos los recursos de la red
desde cualquier lugar de la oficina o vivienda. La configuraciéon ad hoc consiste en la
conexion de dispositivos modviles equipados con las tarjetas adaptadoras
correspondientes de tal manera que comparten sus recursos.
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NETGEAR cuenta con una amplia gama de productos inaldambricos que permite a los
usuarios construir una red inaldmbrica en casa o en la oficina de forma rapida, en pocos
minutos y con unos pocos clics de ratdon mediante el asistente Smart Wizard, de forma
segura y comoda.

Productos de banda dual, evita los atascos en la red

La gama de productos inaldmbricos de NETGEAR de banda dual han sido disefiados para
trabajar tanto en la banda de 2,4 GHz como en la 5 Ghz, teniendo en cuanta cual de ellas
tiene mas espacio disponible. Esta gama se compone
de routers, puntos de acceso inalambricos, tarjetas
inaldmbricas para portatiles y adaptadores USB
wireless N.

Gama RangeMax™Next. 300 Mbps con Ila
maxima cobertura

NETGEAR ha sido, una vez mas, la compafia pionera en lanzar al mercado la primera
gama de productos compatibles con el estandar 802.11n: La gama RangeMax Next™.
Esta linea de productos permite reproducir musica, hacer streaming de video, jugar on-
line e intercambiar archivos, todo ello de forma simultéanea
y sin interrupciones.

Esta gama de dispositivos se compone de tarjetas

inaldmbricas para portatil, adaptadores USB, firewall y
routers, entre otros dispositivos.

Gama Power over Ethernet (PoE)

PoE (Power over Ethernet) es una tecnologia que permite
la alimentacion eléctrica de dispositivos de red a través del cable de datos de la red
Ethernet. En resumen: datos y electricidad a través de un mismo cable.

Un problema habitual a la hora de instalar una
camara de videovigilancia, un punto de acceso
inaldmbrico o un teléfono VoIP es que puede no AN ==
haber fuentes de alimentacion eléctrica cerca. Si el " IR
usuario dispone de un switch NETGEAR con
tecnologia PoE sdlo tendrd que conectar el cable de
datos a los dispositivos. El switch se encargara de
suministrar la corriente eléctrica a los equipos a
través de la red Ethernet, lo que permite ahorrar
tiempo y dinero en la instalaciéon y cableado de la red.
La tecnologia PoE también permite gestionar los
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punt®ssde”acceso: la alimentacidn eléctrica puede ser controlada con el Protocolo SNMP,
facilitando el apagado y reinicio del dispositivo remotamente a través de la red.

La gama de productos PoE de NETGEAR abarca desde los Switches de 8 puertos no
gestionables, hasta los switches gestionables de 24 puertos, o los mas sofisticado
dispositivos gestionables layer 3 de 48 puertos.

3.2. Switches

Los switches permiten gestionar el trafico de la red de forma mas eficaz, pudiendo
reemplazar o aumentar un hub cuando la red requiere una mayor capacidad. El switch
divide el trafico en pequefias subredes, cada una de ellas se compone de una conexion a
un Unico PC o servidor o un hub con un numero de usuarios conectados. Cada una de
estas miniredes distribuye el trafico de la red de forma independiente. Un switch gestiona
el trafico de la red de una forma mas inteligente, como si se tratara de distintas
conversaciones que pueden realizarse de forma simultanea (al igual que ocurre con las
lineas telefdnicas).

Los switches NETGEAR combinan velocidades de 10Mbps, 100Mbps y 1000Mbps en una
gran variedad de combinaciones:

- Switches no gestionables: Los switches no gestionables constituyen el nivel
basico de conectividad. Los switches son el corazén de la red, ya que todos los
dispositivos que conforman una red informatica se conectan a este equipo.
Asimismo, permiten la conexion de dispositivos inaldambricos, como los puntos de
acceso. Sirven, por tanto, para integrar en un solo equipo redes cableadas e
inaldmbricas.

Los switches no gestionables NETGEAR son la solucion mas adecuada para
aquellos usuarios que deseen crear una pequefia red que no requiera
capacidades de gestiéon y administracion como, por ejemplo, la asignacién de
permisos de acceso a determinadas areas de la red. No obstante, los switches no
gestionables NETGEAR incorporan medidas de seguridad suficientes para
salvaguardar eficientemente la informacién.

Todos los switches NETGEAR no gestionables incorporan puertos RJ45 Ethernet
con tecnologia Autosensing, que detecta automaticamente la velocidad de la
red.

- Smart switches gestionables Layer 2: El concepto Smart Switch, también
llamado switch inteligente o de gestion via web, es un término muy popular
entre los profesionales del networking y nacié gracias a NETGEAR, que fue la
empresa pionera en lanzar esta tecnologia al mercado. En la actualidad,
NETGEAR cuenta con la gama mas amplia de estos productos, entre los que
encontramos dispositivos apilables, con tecnologia POE o funciones Gigabit.
Estos dispositivos inteligentes incorporan funciones de gestidon suficientes para la
mayoria de las PYMEs, siendo su ventaja principal su relacién
calidad/eficiencia/precio. Por una inversién ligeramente superior a la de un
switch no gestionable, el usuario podra obtener estadisticas, administrar su red
local y asignar prioridades o restricciones a los puertos. Todo ello se realiza
facilmente a través del navegador web.
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mRECientemente NETGEAR ha lanzado su tercera generacion de Smart Switches,
ofreciendo la gama mas amplia del mercado. Cuentan con soporte basico para
VoIP, VLANs y priorizacion de red, convirtiéndose en una sencilla y asequible
posibilidad para compafiias que van a incrementar su densidad de puerto en un
futuro.

Para pagar lo justo: La clave esta en elegir lo que realmente necesita su negocio
éPor qué pagar por funciones que no va usar y que complicaran la gestién de su
red? Los Smart Switches son los dispositivos perfectos para cubrir las
necesidades de las PYMES con entre 40 y 140 usuarios y planes de crecimiento
de futuro, ya que ofrecen las funciones exactas para estas empresas, sin
excesos, permitiendo la posibilidad de crecer al mismo ritmo que el negocio.

Caracteristicas comunes de los Smart Switches NETGEAR:

- Admiten montaje en rack (se suministran con el kit de montaje)
- Gestién a través de navegador web
- Funcionalidades de gestidn:
) Control: configuracion puerto a puerto, monitorizacion de trafico
o} Capacidades: agregacion de puertos, port trunking, priorizacion de
trafico puerto a puerto, QoS 802.1p DiffServ
o} Seguridad: gestion de VLANs y de Spanning Tree

- Switches gestionables Layer 2 SNMP: Esta gama de switches esta disefiada para
empresas con 200 o mas puestos de trabajo. A pesar de que las capacidades de
gestion de estos equipos son elevadas, poseen un interfaz grafico que facilita las
labores de administracion. El precio razonable y la flexibilidad hacen que los
switches gestionables Layer2 SNMP de NETGEAR constituyan una opciéon muy
adecuada para aquellas empresas que deseen gestionar su red de forma eficaz,
teniendo en cuenta futuras ampliaciones de sistemas.

- Switches gestionables layer 3: Los switches gestionables Layer 3 de NETGEAR
incorporan una serie de funcionalidades que los hacen aptos para el uso
intensivo de empresas con necesidad de gestionar diariamente, y de forma
eficiente, grandes cantidades de datos en entornos seguros. Entre estas
funcionalidades destacan:

e« SNMPv3 y RMON (grupos 1, 2,3vy9)

« DHCP & cliente Bootp (asignacion automatica de direcciones IP)

« Aprendizaje automatico de direcciones MAC, hasta un maximo de 16.000
+ Routing IPv4 (512 rutas/switch)

« RIPI, II - OSPF v2 - VRRP

+ 228 VLANs y 6 VLANs enrutadas (IEEE 802.1Q & IEEE 802.1v)

e Spanning Tree : IEEE 802.1D, 802.1w y 802.1s

* 6 trunk por switch con grupos de 2 a 8 puertos

« Agregacion de canales y reparto de carga : IEEE 802.3ad (LACP)
e Port mirroring

« Memorizacién y/o restauracién de configuraciones personalizadas
+ MAJ de firmware para servidor TFTP

NETGEAR
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Seguridad

+ Acceso al switch por password

+ Lista de control de accesos IP (ACL). 100 reglas con 10 entradas por regla
» Soporte cliente RADIUS

« IEEE 802.1x

Gestion de trafico

« CoS : IEEE 802.1p (4 clases de trafico)

* QoS via Diffserv (4 colas - soporte VoIP)
» Proteccion Broadcast Storm

« IGMP v2

3.3. Routers

El acceso a Internet se ha convertido en

prioritario para wuna gran parte de los

— trabajadores. Muchas empresas optan por

g oS TR T instalar en cada PC un médem y posteriormente

conectarlo a una linea de teléfono, RDSI o

ADSL. Sin embargo, cuando crece el nimero de

empleados conectados a la red los costes de implantacion de este sistema se

incrementan considerablemente. En estos casos la mejor solucién es instalar un router
para acceder a Internet.

HITGEAN

El router se conecta a una linea telefénica individual, RDSI o ADSL y todos los usuarios
conectados a la red acceden de forma simultdnea a Internet. Este sistema evita el
alquiler de mas lineas individuales y los inconvenientes de la utilizacion de un médem por
equipo. NETGEAR cuenta con una excelente gama de routers inaldmbricos y Ethernet que
permiten al usuario elegir el que mejor se adapte a sus necesidades.

3.4. Servidores de impresion

La mayoria de las PYMES disponen de mas de una impresora
en red, lo que significa que todos los usuarios deben poder
acceder a ellas para realizar sus impresiones. Los servidores
de impresion mejoran considerablemente el vll.‘

aprovechamiento de este recurso de la red. Conectar las

impresoras en red es tan sencillo como conectarlas al

servidor de impresora y éste a la red. De esta manera, se evita el tener que dedicar un
PC a esta tarea. Los servidores de impresion de NETGEAR se configuran facilmente
gracias al software FirstGear™.

NETGEAR dispone también de servidores de impresion inalambricos, compactos y de
sobremesa, que permiten enviar a imprimir documentos desde cualquier ordenador, PDA,
teléfono moavil u otro dispositivo que esté conectado a la red. Ademas, no hace falta
conectar la impresora a ningun ordenador.
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3.5%Conéxiones domésticas

A NETGEAR ha introducido una nueva tecnologia
& : que puede instalarse en cualquier hogar:
Powerline. El Powerline utiliza el cableado
. eléctrico estandar 220V y lo convierte en un

A ... acceso a la red informatica lo que permite
’ LL . acceder a todos los recursos de la red desde
& - cualquier habitacion a través de los enchufes.
] Los productos Powerline de NETGEAR ofrecen
la posibilidad de compartir la conexion a Internet, las impresoras y los archivos
enchufandolo a las conexiones eléctricas de pared. De esta manera, se pueden crear
redes de datos inaldmbricas y cableadas. Incluso es posible utilizar las conexiones de la
linea de teléfono para instalar una red doméstica.

3.6 Software

NETGEAR dispone de software para clientes de redes privadas virtuales (VPN). Evitan
tener que adquirir un router con capacidades VPN para cada uno de los equipos que
componen una red. Indicados cuando se necesita disponer de un acceso muy seguro de
forma remota. Disponible para uno o cinco usuarios, son sistemas robustos de
encriptacion y autenticaciéon. Cuentan ademas con una configuracion predefinida para los
routers firewall VPN de NETGEAR. Disponen de una aplicacion intuitiva y facil de usar
para la configuracion de las politicas de seguridad y para la gestion de certificados.

También cuenta con un software de gestion de red ProSafe™, NMS100. Es la solucién
perfecta para controlar, optimizar y diagnosticar las operaciones de red. Es potente,
seguro, versatil y facil de usar y permite que los datos y los servicios se entreguen en
poco tiempo, de forma fiable y efectiva. Trabaja con SNMP.

3.7 Otros productos

Soluciones de almacenamiento ReadyNAS

Los productos de la gama ReadyNAS™ de NETGEAR son una serie de dispositivos
profesionales de almacenamiento en red que permiten insertar hasta 6 discos duros
intercambiables y reemplazables en caliente, especialmente pensados para satisfacer las
necesidades de almacenamientos de las PYMES.

NETGEAR
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Esta gama combina una gran robustez en el
almacenamiento de datos, con el soporte de
multiples sistemas operativos (clientes
Windows, Mac, Linux / Unix) y una
seguridad total de Ia informacién
almacenada. Todo ello, sin necesidad de
implementar software adicional y, gracias a
su sencillo interfaz web, estos equipos
ofrecen una gran facilidad de uso y de
gestion.

Todas las soluciones ReadyNAS™ son
totalmente escalables, lo que permite
adaptarse a las necesidades de cada
usuario. Asi un equipo ReadyNAS™ puede
soportar un maximo de 6 discos SATA
intercambiables, lo que ofrece al usuario 6
terabytes (6.000 GB) de almacenamiento, siendo posible ampliar esta capacidad hasta el
infinito, ya que los discos pueden sustituirse por otros de mayor o igual capacidad. De
esta forma, estas soluciones se convierten en unas soluciones ideales para empresas de
pequefio y mediano tamafno, con necesidades de almacenamiento creciente.

Diversion digital - EVA8000: todos tus contenidos digitales en tu televisor

Ahora puedes disfrutar de tus peliculas, tu musica o tus imagenes, almacenadas en
cualquier ordenador de casa, o en cualquier dispositivo de almacenamiento como discos
duros externos, MP3, etc., con el maximo de calidad. Todo ello sin cables, desde el
televisor de tu saldn y a través de un mando a distancia.

Con EVA8000 puedes bajarte contenidos digitales
directamente desde Internet (peliculas, videos o
musica), simplemente conectando uno de estos

‘ *,,_g, dispositivos a tu red doméstica y al router.

Este dispositivo permite la visualizacién de contenidos
—2L de YouTube en tu televisor.

NETGEAR
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4.- EL SECTOR DEL NETWORKING

En Estados Unidos el sector del networking es un potente mercado que mueve mas de
80.000 millones de dodlares. Segun la consultora Jupitermedia Corporation en este pais
alrededor de 7,5 millones de estadounidenses poseen una red en casa, que al menos
cuenta con un componente inaldambrico, ademas se prevé que en 2009 esta cifra podria
llegar a los 34,3 millones. Esta circunstancia estd motivada principalmente por el alto
indice de hogares conectados a Internet y el elevado nimero de teletrabajadores que
existe en EE.UU.

Por el contrario, en Espafia nos encontramos ante un mercado emergente con un gran
potencial de desarrollo, ya que compartir informaciéon online, recursos y acceso a
Internet, en la oficina o en el propio hogar se ha convertido en vital para miles de
trabajadores espafioles. Segun datos de la consultora Equity Research, el mercado de las
redes empresariales crecera un 7% hasta 2006.

De hecho, el 2005 ha sido un buen afio para el mercado de las redes inalambricas en
Espafia, se ha materializado la explosiéon del sector, produciéndose un importante
incremento en las ventas con respecto al afio anterior.

En cuanto al mercado de las Pymes se encuentra dentro de un importante proceso de
expansion. La tendencia es que las empresas vayan aumentando su tamafio y, por ello,
la necesidad de conectar nuevos equipos a la red, para compartir datos, ficheros o acceso
a Internet.

Las redes llegan al hogar

Numerosas investigaciones corroboran que el futuro del networking pasa necesariamente
por el hogar, ya que éste se ha convertido en el apéndice de la oficina desde la que
muchos usuarios acceden a los recursos emplazados en su lugar de trabajo. Por otro
lado, el hogar es el centro de entretenimiento de la familia y la instalacion de una red
eleva la calidad de vida de sus miembros ya que permite, entre otras funcionalidades,
navegar por Internet, acceder y compartir ficheros de audio y video. Asimismo, la
introduccion de la tecnologia inaldmbrica facilita todavia mas la instalacion de las redes
domésticas y evita el complicado proceso de cableado del hogar.

Las investigaciones de Frost & Sullivan sobre el mercado de redes para el hogar predicen
un importante crecimiento en este sector que ird parejo a la creacién de productos
sencillos y practicos que no requieran de grandes conocimientos técnicos para su
instalacion y a la penetracién de Internet en el mercado doméstico. En Espafia el 77% de
los hogares que esta conectado a Internet utiliza una conexién ADSL (Fuente: Fundacién
Telefdnica, informe «La Sociedad de la Informacién en Espafia», 2005.).

NETGEAR
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5.- UNA HISTORIA DE EXITO

La historia de NETGEAR ha ido paralela al desarrollo del mercado de redes. En 2006 ha
cumplido 10 afios de historia, periodo en el que la compafnia no ha parado de investigar y
crear nuevos productos para facilitar la interconexidon a las redes en cualquier momento y

desde cualquier lugar.

- Septiembre de 1997

- Noviembre de 1998

- Julio de 2000

- Abril de 2001

- Noviembre de 2001

- Mayo de 2002

- Agosto de 2002

- Enero de 2003

- Mayo de 2003

- Julio de 2003

NETGEAR lanza al mercado el primer router para PYMES vy
hogares a un precio muy competitivo.

NETGEAR introduce el primer hub dual automatico de cuatro
puertos para PYMES lo que permite al usuario compartir archivos
a 100 Mbps con la flexibilidad de poder conectar ademas otros
dispositivos que funcionen a 10 Mbps o0 a 100 Mbps.

La compafiia lanza los primeros productos Gigabit en cobre
dirigidos a PYMES. Esta gama de productos, que ofrece
conectividad de alta velocidad, fue galardonado como “Mejor
Producto del ARo0” por una prestigiosa revista americana
especializada en Tecnologias de la Informacion.

NETGEAR lanza su nueva gama de productos inaldmbricos
basada en el Standard IEEE 802.11b que permite acceder de
forma rapida a los recursos de la red, al correo electrénico y a
Internet sin necesidad de cableado.

NETGEAR comercializa los primeros switches Gigabit de 16 y 24
puertos de cobre capaces de alcanzar velocidades de mas de
200 Mbps por puerto.

NETGEAR crea la serie Platinum dirigida a redes domésticas que
facilitan a cualquier usuario la instalacion de una red en su
hogar.

NETGEAR lanza el primer router inaldmbrico de banda ancha
802.11a pensado para aquellos negocios con potencial de
crecimiento.

NETGEAR se sitla como tercera compafia privada de tecnologia
de Silicon Valley.

NETGEAR se convierte en la primera empresa implantada en
Espafia que comercializa productos inaldmbricos duales
802.11b/g a 54 Mbps.

NETGEAR comienza a cotizar en la bolsa NASDAQ (NTGR).
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- Agostb de 2004
- Marzo 2005

- Enero 2006

- Abril de 2006:

- Mayo de 2007:

- Noviembre de 2007:

- Diciembre de 2008:

NETGEAR se convierte en la primera compafiia que comercializa
productos inaldmbricos que trabajan bajo el estandar 802.11g,
capaces de alcanzar una velocidad de transmisiéon de 108 Mbps.

NETGEAR lanza la red inaldmbrica estandar mas rapida del
mundo (RangeMax 240).

Lanzamiento del primer teléfono mévil para Skype.
NETGEAR se convierte en el primer fabricante en el mundo en
lanzar al mercado equipos de red inalambrica bajo el estdndar

provisional 802.11n.

NETGEAR adquiere Infrant Technologies, dando asi un gran paso
adelante en el negocio del almacenamiento en red.

NETGEAR inaugura la primera delegacion comercial en Madrid.

NETGEAR adquiere CP Secure, reforzando asi su gama de
dispositivos de seguridad ProSecure

NETGEAR
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6. LA DIFERENCIA NETGEAR

Calidad de fabricacion

Los productos NETGEAR cumplen todos los estandares de calidad exigidos por los
organismos internacionales encargados de vigilar y regular la calidad de los productos de
networking.

NETGEAR garantiza que todos sus productos han sido rigurosamente analizados para
ofrecer el maximo rendimiento en cualquier espacio. Por ello, las pruebas de los
productos se realizan en entornos reales que permiten demostrar la eficacia de la
tecnologia NETGEAR.

Amplia gama de productos

NETGEAR ofrece una variada gama de productos para redes: productos inalambricos,
gran variedad de switches, routers, servidores de impresion, tarjetas PCI, etc. Cada
solucion esta disefiada para un tipo de necesidad.

7. GLOSARIO DE TERMINOS

Red de area Local Inalambrica (WLAN)

Una red de area local inaldambrica, también llamada Wireless LAN (WLAN), es una red de
alcance total que tiene como medio de transmisidn el aire y utiliza tecnologia de
radiofrecuencia minimizando asi la necesidad de conexiones cableadas. Este hecho
proporciona al usuario una gran movilidad sin perder conectividad.

Estandar IEEE 802.11

El estandar IEEE 802.11, aprobado en 1997, recoge las especificaciones técnicas que hay
gue tener en cuenta a la hora de implementar una red de area local inaldmbrica. La
norma 802.11 ha sufrido diferentes extensiones para obtener modificaciones y mejoras.
De esta manera han surgido las Unicas especificaciones existentes: 802.11, 802.11b,
802.11ay 802.11q.

« 802.1: Especificacion para 1-2Mbps en la banda de los 2.4 GHz, usando salto de
frecuencias (FHSS) o secuencia directa (DSSS).

« 802.11b: Extension de 802.11 para proporcionar 11Mbps. Se sitla en los 2,4 GHz.

« 802.11a: Extension de 802.11 para proporcionar 54Mbps. Se sitla en los 5 GHz.

« 802.11g: Extensién de 802.11 para proporcionar 54 Mbps. Se sitla en los 2,4 GHz.

« Super G®: Tecnologia desarrollada por NETGEAR basada en el estdndar 802.11g para
duplicar la velocidad de red, alcanzando los 108 Mbps.

« 802.11n: Estandar pendiente de aprobacion. Alcanza los 300 Mbps y se sitla en los
2,4 GHz.

MIMO (Multi input, Multi output)
Las gamas NETGEAR que incorporan la tecnologia MIMO se llaman RangeMax y
RangeMax Next. Estas familias de productos ofrecen una velocidad y cobertura de red
incomparables y sin puntos muertos.
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8.- BIOGRAFIAS

Jordi Canut, Director General Espaiia y Portugal

Jordi es el responsable de la gestion con clientes de NETGEAR, asi
como de la expansiéon de la compafia en Espafia y Portugal.
Cuenta con una gran experiencia en el sector tecnoldgico, en el
que ha desarrollado su carrera profesional durante 20 afios. Jordi
Canut, licenciado en Ciencias Economicas por la Universidad
Central de Barcelona, comenzo6 su carrera profesional en 1985 en
Software Center, subsidiaria de la multinacional SEGA Consumer
Products. Durante los 12 afios que permanecio en esta compafiia,
ocup6 diversos puestos en diferentes departamentos, como
supervisor de Telemarketing, Delegado de ventas para Catalufia,
Baleares y Levante y finalmente Responsable de Operaciones y
Logistica.

En 1998 pasé a ser Product Manager de PDAs, accesorios para portatiles y productos
periféricos de comunicaciones de Santa Barbara, distribuidor nacional dedicado al
mercado informatico, donde alcanzd el puesto de Mobility Division Manager en el que
estuvo hasta 2001. A partir de entonces su carrera profesional se ligd a la compainiia
palmOne Europe Ltd., donde fue Director de Ventas para Espafia y Portugal, siendo el
responsable de la creacion de la sucursal en Espafa para liderar el mercado de la
Peninsula Ibérica.

Daniel Garcia, Director de Ventas para Canal de NETGEAR Iberia.

Daniel tiene la misidn de ampliar el canal de distribucidon de
NETGEAR, fomentando una estrecha colaboracion con sus
mayoristas, para desarrollar el canal de submayoristas y el canal
de partners (VARs y Dealers) de la compafiia. Asimismo, es el
encargado de gestionar los diferentes proyectos que requieran la
implantacidon de productos profesionales de NETGEAR.

Daniel Garcia, ingeniero informatico, comenzdé su carrera
profesional en la compafila de metalurgia Sandvik, donde
desarrollé labores de control de calidad durante 3 afos. En 1997
entro a formar parte del equipo del mayorista Ingram Micro, donde
fue Product Manager para empresas como Siemens, Compaq o
3Com.

En 2001 se incorporé a Santa Barbara, donde fue nombrado
Director de la divisién de Movilidad y, tras dos afios en la compaiiia, dejé el mundo de los
mayoristas y pasé al lado del fabricante, incorporandose en 2003 a la compafiia
taiwanesa D-Link como responsable de desarrollo de canal. En 2006 se incorpord a
NETGEAR como Director de Ventas para canal.
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DIRECTIVOS INTERNACIONALES

Patrick Lo, Presidente y Consejero Delegado
Patrick es responsable de la estrategia corporativa de la
compafiia a nivel internacional.

Cuenta con una dilatada experiencia en marketing, desarrollo de
producto y gestion de empresas de software, redes y hardware.
Previamente desempefidé el cargo de Vicepresidente y Director
General de NETGEAR, una division de Bay Networks que
posteriormente fue adquirida por Nortel Networks. Patrick llego a
Bay Networks en 1995 con el objetivo de lanzar una division
dirigida al mercado de las PYMES vy los usuarios finales. Un afio
después decidié fundar NETGEAR junto con Mark G. Merrill.
Patrick es Ingeniero Electrénico por la Universidad de Brown,
Providenc. En 2006 Patrick Lo fue nombrado por la prestigiosa
consultora Ernst & Young mejor directivo de Silicon Valley, en la
categoria de networking y comunicaciones.

David Soares, Vicepresidente de ventas y soporte

David es Vicepresidente de ventas y soporte de NETGEAR
desde agosto de 2003. Anteriormente era el responsable de
negocio y expansiéon de NETGEAR en Europa, Oriente Medio y
Africa. David ha desarrollado gran parte de su carrera
profesional dentro de la compafiia, acumulando mas de 16 afios
de experiencia en ventas y marketing en TI.

Desde su incorporaciéon a NETGEAR a principios de 1998 como
Director de Reino Unido, ha ocupado distintos puestos de
responsabilidad, como lider en ventas de productos de redes
para canal hasta su nombramiento como Director Europeo en el
afio 2000. Antes de incorporarse a NETGEAR, Soares trabajo
para Hayes Microcomputer Products como responsable de
desarrollo del canal de retail y compra por catalogo. Asimismo,
también se encargdé de marketing de producto creando el
primer Pack de Inicio de Hayes para el comercio minorista.
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9.- RESPONSABLES DE PRENSA

BEST RELATIONS
Begofia Gonzalez

begona@bestrelations.com

Stephan Fuetterer

stephan@bestrelations.com

Ana Lopez

analopez@bestrelations.com

Tel: +34 91 521 11 34
Tel: 902 237 800
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